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Skript Audioaufnahmen zur Medienmitteilung von AutoScout24 (ber
den Swiss Mobility Monitor 2023 und zum Thema Elektromobilitat

Frage 1: Der Swiss Mobility Monitor 2023 der Universitat Luzern hat die Nutzung von E-Autos sowie die
Beweggriinde zum Umstieg auf ein E-Auto untersucht. Was haben Sie herausgefunden?

Antwort Reto Hofstetter, Studienleiter an der Universitat Luzern: «Hauptgrund fiir den Wechsel auf ein E-Auto waren
nicht etwa ein glinstigerer Preis oder eine héhere Reichweite, sondern die Mdglichkeit, dass Fahrzeug zu Hause
aufzuladen. Spannend war, dass die Lademdglichkeiten zu Hause insgesamt von allen Generationen als wichtigster
Aspekt bewertet wurde.»

Frage 2: Wie steht es um die anderen Aspekte? Bei welchen unterscheiden sich die Generationen und bei
welchen nicht?

Antwort Reto Hofstetter, Studienleiter an der Universitat Luzern: «Tatsdchlich haben die verschiedenen Generationen
die anderen befragten Aspekte, wie beispielsweise den Preis oder eine héhere Reichweite, unterschiedlich bewertet.
Die grossten Unterschiede waren bei der Generation Z und bei der Generation der Babyboomer erkennbar. Die
Generation Z stuft beispielsweise neben der Lademdglichkeit zu Hause einen giinstigeren Preis fast als gleich wichtig
ein. Dies Uberrascht mich kaum, denn der Autokauf ist nach dem Immobilienkauf meist die zweitteuerste Investition
im Leben. Also muss zundchst ein gewisser Sparanteil vorhanden sein, bis man sich ein Elektroauto leisten kann. Diese
Voraussetzung ist bei der Generation Z meist nicht gegeben. Die Babyboomer bewerten hingegen nach der
Lademoglichkeit zu Hause eine bessere 6ffentliche Ladeinfrastruktur als zweitwichtigsten Beweggrund zum Umstieg
auf ein E-Auto. Giinstigere Preise sind fir sie weniger relevant.»

Frage 3: Herr Sanz de Lama, erstaunen Sie die Resultate?

Antwort Alberto Sanz de Lama, Managing Director bei AutoScout24: «Dass die fehlende Lademdglichkeit zu Hause
Gber die Zeit immer wichtiger wurde beim Kaufentscheid oder Umstieg auf die Elektromobilitat, erstaunt mich nicht.
In der Schweiz muss man bedenken, dass es ein Land der Mieter:innen ist. Und fiir Mieter:innen gibt es aktuell kein
Recht auf Laden wie im europdischen Raum. Sie konnen vielfach nicht frei iber den Einbau einer Ladestation
entscheiden, sondern missen auf den Goodwill der Vermieter:innen hoffen. Stand heute bremst das den Umstieg auf
die Elektromobilitat. Das wird sich &ndern. »

Frage 4: Ist die Schweiz ein Sonderfall beim Umstieg auf Stromer?

Antwort Alberto Sanz de Lama, Managing Director bei AutoScout24: «Die Schweiz als Mobilitatsmarkt mag sicherlich
ihre Eigenheiten haben. Die Tendenzen in vielen Landern ist aber dhnlich. Uberall wird das Thema Laden wichtiger.
Diese Entwicklung und der Wunsch nach eigenen Lademdglichkeiten zeugt auch von einem immer reifer werdenden
Markt. Es entsteht ein Angebot, das alle Preissegmente und individuellen Mobilitdts-Bediirfnisse abdeckt. Es entsteht
ein Gebrauchtwagenmarkt. Das 6ffentliche Laden wird immer besser. Die Fahrzeuge haben immer mehr Reichweite.»


https://www.unilu.ch/fakultaeten/wf/institute-zentren-forschungsstellen/institute-of-marketing-and-analytics/swiss-consumer-studies/swiss-mobility-monitor-2023/
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Frage 5: Wie hat sich das Angebot an Elektroautos in den letzten Jahren entwickelt?

Antwort Alberto Sanz de Lama, Managing Director bei AutoScout24: «Waren Anfang 2018 noch etwa 1'100 reine
Elektroautos auf AutoScout24 inseriert, waren es im ersten Quartal 2023 bereits iber 16’900 - also etwa 15 mal so viel
wie vor finf Jahren. Mittlerweile gibt es also ein breites Angebot an leistungsstarken Elektromodellen in
unterschiedlichen Preissegmenten. Und auch auf dem Occasionsmarkt ist langsam aber sicher ein E-Boom zu spiren.
Denn mit der Zunahme an neuen Elektroautos wachst zeitversetzt auch das Angebot an gebrauchten Elektroautos.
Und auch die Nachfrage wird immer grosser. Innerhalb von zwei Jahren haben sich die Suchanfragen auf AutoScout24
spezifisch nach Elektroautos mehr als verdreifacht.»

Frage 6: Welche Elektroautos sind bei Herr und Frau Schweizer derzeit am beliebtesten?

Antwort Alberto Sanz de Lama, Managing Director bei AutoScout24: «Auf AutoScout24 suchen die Leute am meisten
nach dem Fiat 500. Dies Uberrascht mich kaum, denn er zdhlt mit einem Durchschnittspreis von etwa 32’600 Franken
zu den eher giinstigeren Elektromodellen und ist praktisch als Stadtflitzer oder als Zweitauto einsetzbar. Danach folgt
auf Platz 2 im Ranking der E-Mini-SUV Hyundai Kona. Anschliessend folgen die Elektromodelle des Volvo XC40, der
Renault Mégane und der Peugeot 208.»
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Uber die SMG Swiss Marketplace Group AG

Die 5MG Swiss Marketplace Group &G ist ein wegweisendes Metzwerk von Online-Marktplatzen und ein innovatives
europdisches Digitalunternehmen, das den Menschen das Leben mit zukunftsgerichteten Produkten vereinfacht.
SPAG Swiss Marketplace Group AG gibt ihren Kundinnen und Eunden die besten Toals Fir ihre Lebensentscheidungen
an die Hand. Das Portfolio umfasst Real Estate {ImmoScout?d, Homeagate, Immostreetch, homech, Publimnmme,
Acheter-Louerch, CASASOFT, IAZ1), Automotive (AutoScout? 4, MoboScout?4, CAR FOR YOU), General Marketplaces
(anibiz.ch, tuttich, Ricardo) und Finance and Insurance (FinanceScoutdd). Das Unkernehmen wurde im Movember
2021 von TX CGroup AC, Ringier AG, Die Mobiliar und Ceneral Atlantic gegrindet,
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