
 
Communiqué de presse 
Zurich, le 5 septembre 2025 

AutoScout24 intègre le modèle C2B - CARAUKTION se concentre 
sur son activité principale B2B 
 
Après une année pilote réussie, AutoScout24 a repris, au 1er septembre 2025, la division C2B développée avec 
CARAUKTION, y compris la plateforme d’enchères C2B. Ainsi, l’offre „AutoScout24 Direct” est désormais entièrement 
intégrée à AutoScout24, tandis que CARAUKTION recentre ses activités sur son cœur de métier B2B. 
 
Premier service national de ce type, AutoScout24 Direct permet aux particuliers de vendre leur véhicule en 24 heures dans le 
cadre d’une enchère en ligne à des concessionnaires certifiés (C2B) - de manière entièrement numérique, efficace et 
transparente. En très peu de temps, ce nouveau service en ligne s’est imposé comme une source recherchée de véhicules issus 
du marché privé: des petites voitures abordables aux modèles haut de gamme. Dès la première année suivant son lancement en 
août 2024, plus de 2’000 véhicules ont été transmis avec succès. 
 
Comment fonctionne AutoScout24 Direct 
Le processus de vente via AutoScout24 Direct est entièrement numérisé. Les propriétaires saisissent eux-mêmes leur voiture, 
téléchargent des photos, répondent aux questions clés concernant son état et ajoutent les documents nécessaires. L’équipe 
d’AutoScout24 vérifie ensuite la qualité des informations et prépare la mise en ligne de l’enchère. Les concessionnaires disposent 
de 24 heures pour soumettre leur offre. Comme plusieurs offres de différents concessionnaires arrivent généralement, les 
vendeurs privés obtiennent un prix particulièrement attractif - sans devoir se déplacer ni consacrer du temps à des essais 
routiers. Le processus de vente devient ainsi non seulement rapide et pratique, mais aussi équitable et transparent. La décision 
finale revient au vendeur: il choisit d’accepter ou non la meilleure offre et de conclure la vente. En cas de succès, le véhicule est 
récupéré dans la semaine à l’endroit souhaité. Pour rendre l’offre encore plus attrayante pour les concessionnaires, une nouvelle 
fonction de sauvegarde a récemment été introduite. Elle permet d’enregistrer des recherches personnalisées et d’être 
automatiquement averti dès qu’un véhicule correspondant est disponible sur la plateforme. Cela permet de consulter les offres 
plus rapidement et plus efficacement, simplifiant ainsi l’utilisation quotidienne. 
 
Un partenariat stratégique couronné de succès 
CARAUKTION reste une entreprise indépendante et se recentre sur la mise en relation dans le domaine B2B. „La collaboration a 
démontré le potentiel qu’offre la combinaison de différentes expertises”, explique Ivo Wassenaar, Director Private Customers 
chez AutoScout24. L’objectif est désormais d’exploiter cette base solide pour la croissance future et d’optimiser continuellement 
le service afin de répondre aux exigences de qualité d’AutoScout24. Giuseppe D’Angeli, CEO de CARAUKTION, se montre 
également positif quant à cette intégration: „Nos concessionnaires profitent du développement d’AutoScout24 Direct: une source 
en constante expansion et fiable de véhicules issus du marché privé, qui complète précieusement leurs activités quotidiennes.” 
 
Les concessionnaires intéressés par l’acquisition de véhicules de qualité issus du marché privé peuvent dès à présent s’inscrire ici 
pour accéder à AutoScout24 Direct.  
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À propos de SMG Swiss Marketplace Group SA​
SMG Swiss Marketplace Group SA est un réseau pionnier de places de marché en ligne et une entreprise numérique innovante 
qui simplifie la vie des gens grâce à des produits d’avant-garde. SMG Swiss Marketplace Group SA fournit à ses clientes et clients 
les meilleurs outils pour prendre les bonnes décisions dans des domaines importants. Son portefeuille couvre l’immobilier 
(ImmoScout24, Homegate, Flatfox, Immostreet.ch, alle-immobilien.ch, home.ch, Publimmo, Acheter-Louer.ch, CASASOFT, CIFI), 
l’automobile (AutoScout24, MotoScout24), les places de marché générales (anibis.ch, tutti.ch, Ricardo) ainsi que la finance et les 
assurances (FinanceScout24, moneyland.ch). La société a été fondée en novembre 2021 par TX Group SA, Ringier SA, la Mobilière 
et General Atlantic. 

À propos de CARAUKTION AG​
Fondée en 2004, CARAUKTION AG répond aux besoins de l’industrie automobile et de ses secteurs connexes en matière de 
remarketing efficace, transparent et rentable de véhicules. Aujourd’hui, elle constitue la plus grande plateforme dynamique 
d’achat de véhicules B2B en Suisse. Grâce à sa longue expérience, à ses ressources en constante expansion et à son approche 
digitale, CARAUKTION AG, basée à Altendorf SZ avec 40 collaborateurs, a consolidé et développé son rôle de leader du marché. 
En plus d’une vaste place de marché numérique pour véhicules, l’entreprise propose des services en amont et en aval ainsi que 
des plateformes en marque blanche couvrant l’ensemble du processus de vente. CARAUKTION AG est le partenaire idéal pour 
l’externalisation d’un remarketing professionnel, soulage ses clients de manière globale, offre des solutions innovantes et fournit 
également des données fiables pour des ventes B2B de qualité. 
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