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ImmoScout24, Homegate und Flatfox erzielen das
beste Preis-Leistungs-Verhaltnis bei Immobilien-
Kontaktanfragen

Seit uUber zwei Jahrzehnten profitiert die Schweizer Immobilienbranche von der
Leistungsfahigkeit und Innovationskraft von ImmoScout24, Homegate und Flatfox. Gemass
einer Analyse von McKinsey erzielen Inserate auf spezialisierten Immobilienplattformen im
Vergleich zu anderen Kanadlen die mit Abstand beste Performance. Unter diesen
Online-Immobilienplattformen weisen diejenigen von SMG Real Estate ein herausragendes
Preis-Leistungs-Verhaltnis auf. Die Preise pro Kontaktanfrage liegen drei- bis viermal tiefer als
bei den nachstgrésseren Wettbewerbern.

Immobilienmarktplatze sind aus dem Alltag von Menschen zur Miete oder mit Wohneigentum, aber
auch von Immobilienprofis nicht mehr wegzudenken. Entsprechend bewerten gemass einer Analyse
durch die Unternehmensberatung McKinsey Uber 90 Prozent der befragten Makler:innen diese
Plattformen als den bei weitem kosteneffizientesten Marketingkanal. Ohne diese Option, so berichten
Makler:innen, wurde es bis zum erfolgreichen Verkauf im Schnitt 25 Tage langer dauern.

Wie McKinsey zeigt, bieten die von SMG Real Estate betriebenen Immobilienmarktplatze ImmoScout24,
Homegate und Flatfox Makler:innen und Bewirtschafter:innen besonders hohe Werte in den flr ihre
Arbeit wichtigsten wirtschaftlichen Kennzahlen. Ganz konkret weisen die drei Plattformen gegenuber
den nachstgrosseren Wettbewerbern das branchenweit beste Preis-Leistungs-Verhaltnis auf, da die
Kosten pro Kontaktanfrage im Schnitt drei- bis viermal tiefer liegen. Dies zahlt nachweislich auf den
Erfolg ein: Laut McKinsey fanden mehr als die Halfte der Kaufer:iinnen ihre Wunschimmobilie auf
ImmoScout24 oder Homegate.

Top bei Wirtschaftlichkeit und Reichweite

Die Nutzung von ImmoScout24, Homegate und Flatfox rechnet sich insbesondere flir professionelle
Immobilienakteure hinsichtlich der Wirtschaftlichkeit und in Bezug auf die erzielte Reichweite. “Die
langjahrige Marktprasenz und die entsprechend hohe Bekanntheit der Marktplatze von SMG Real
Estate in Kombination mit umfangreichen datenbasierten Services sorgen daflr, dass
Immobilienangebote schnell und zielgerichtet bei den relevanten Interessentiinnen ankommen”,
resUmiert Martin Waeber, Managing Director von SMG Real Estate, die Analyseergebnisse.

Our Real Estate brands

¥ homegater  [IINEYScout24


https://www.mckinsey.com/industries/private-capital/our-insights/unlocking-switzerlands-potential-the-rise-of-online-marketplaces#/
https://www.mckinsey.com/industries/private-capital/our-insights/unlocking-switzerlands-potential-the-rise-of-online-marketplaces#/

swiss
marketplace

group

Empowering Swiss Real Estate

Maximale Effizienz fir Makler:innen und Bewirtschafter:innen

Dass ImmoScout24, Homegate und Flatfox gemeinsam die mit Abstand hochste Zahl an
Kontaktanfragen im Schweizer Markt generieren, kommt nicht von ungefahr. Es ist vielmehr das
Ergebnis kontinuierlicher Innovationen und Investitionen - beispielsweise in die automatisierte und
Kl-basierte Inseratetexterstellung, die Makler:innen und Bewirtschafter:innen pro Inserat im Schnitt 14
Minuten Zeit spart, in intelligente Matching-Algorithmen, personalisierte Vermarktungsformate,
umfassende Datenanalysen sowie hochmoderne Lésungen im Bereich Cybersecurity.

Mit einem Preis-Leistungs-Verhaltnis, das die Konkurrenz insbesondere bei den Kosten fur die
besonders relevanten Kontaktanfragen um ein Mehrfaches unterbietet, setzen die Plattformen von
SMG Real Estate auch weiterhin den Standard in der digitalen Immobilienvermarktung. Nicht nur
Makler:innen sowie Bewirtschafter:innen, sondern auch private Anbietende profitieren damit von einer
héheren Sichtbarkeit und entsprechend erhéhten Erfolgschancen, sodass am Ende der grosstmogliche
Teil des Ertrags den Immobilienakteuren selbst zugutekommt.
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Uber die SMG Swiss Marketplace Group

Die SMG Swiss Marketplace Group ist ein wegweisendes Netzwerk von Online-Marktplatzen und ein innovatives
Digitalunternehmen, das den Menschen das Leben mit zukunftsgerichteten Produkten vereinfacht. SMG Swiss
Marketplace Group gibt ihren Kundinnen und Kunden die besten Tools fir ihre Lebensentscheidungen an die Hand. Das
Portfolio umfasst Real Estate (ImmoScout24, Homegate, Flatfox, Immostreet.ch, alle-immobilien.ch, home.ch, Publimmo,
Acheter-Louer.ch, CASASOFT, IAZl), Automotive (AutoScout24, MotoScout24), General Marketplaces (anibis.ch, tutti.ch,
Ricardo) und Finance & Insurance (FinanceScout24, moneyland.ch).
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